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1. PRIS OCH KVALITET

Den som enbart tittar pa priset nar en malerientreprenad
handlas upp méste forutsatta att allt annat &r lika, men sa ar
det naturligtvis inte. Har ar ndgra andra faktorer hos maleri-
foretaget som ocksd bor véagas in, om &n i varierande
omfattning, nar malerientreprendr skall utses.

3. NYA KONTAKTER STALLER NYA KRAV

Ett maleriféretag som inte arbetar med byggentreprendren utan direkt med
bestallaren, eller dem som anvander lokalen, méter manga ganger nya
kontakter. Manniskor som kanske &r ovana att bestélla maleriarbete.

DA finns det risk for att man ”pratar forbi varandra” och att det som kunden
far inte motsvarar hans férvantningar.

4. REFERENSYTOR OVERBRYGGAR

Att lasa handlingar och beskrivningar ger manga

- ganger utrymme for personliga tolkningar. Ibland
leder det till onddiga missforstdnd med tidsédande
diskussioner och eventuellt ocksa extrakostnader
som foljd .

Referensytesystemet ar ett val utprovat
beskrivningssystem som pa ett enkelt satt
% undanrojer manga missférstand.

Uppgift:
Diskutera om uppstéllningen stammer med er uppfattning. Lagg till
det ni saknar och stryk det ni inte tycker bor vara med.

Uppgift:
Ge exempel pa situationer déar kunden kan bli missnéjd och foresl& ocksa hur
man kan |6sa, eller helt undvika det.

A enasidan
* Pris

6. MYTER OM OLIKA ENTREPRENADFORMER

Ibland &r det latt att ha forutfattade meningar. Speciellt om det man
inte riktigt kanner till.

STORA BESTALLARE SMA BESTALLARE .
Uppgift: SN\ &
Missnéje pa grund av: Kryssa for de pastaenden som é&r riktiga (é;b Q‘%
respektive felaktiga nér det géller ’);0 '),o
delad entreprenad. RN
<
©

Vid delad entreprenad har mélerientreprendren storre
juridiskt ansvar jamfort med att vara underentreprendr.

A andra sidan
« Kvalitetsstyrning

« Miljéledning

= Erfarenhet i branschen

« Samarbetsformaga

« Finansiell & ekonomisk stallning

= Referenser fran liknande projekt

« Fackkunskap om material, torktider m.m.

En viktig skillnad mellan maleri upphandlad i delad
entreprenad jamfort med underentreprenad &ar att
entreprendren inte kan begéra avsyning i en delad
entreprenad. Entreprenaden star da oskyddad fram till
slutbesiktningen.

Vart forslag till 16sning:

Uppgift: Vid delad entreprenad ansvarar byggherren for
Beskriv nagra fall dar referenssystemet gér att anvanda. samordningen.

| en delad entreprenad kan byggherren utse en
huvudentreprendr som ansvarar for samordningen.

Maleri som sidoentreprenad far bara handlas upp fran
maéleriféretag som har mer &n 5 anstéllda.

7. TA EGNA INITIATIV

Det &r nastan alltid koparen/ bestallaren, som initierar kontakt. S&
behover det inte vara. Alla maleriféretag kan ta del av férdelarna med
en tidig kontakt genom att ta egna initiativ. Med kontaktskapande
aktiviteter anpassade till maleriféretagets kompetens och profil kan

5. MALARE, MERVARDEN OCH OKAD

2. NAR MALERIET HANDLAS UPP AV BESTALLAREN

Nar maleriféretaget kan: Fargsattning

| dag handlas de flesta stérre méleriarbeten upp som underentreprenad i
en generalentreprenad och med byggaren som “general”. Men det finns
alternativ. Namligen att mélerientreprenaden handlas upp direkt av
bestéllaren.

Uppgift 2a:
Skriv ner nagra fordelar med att bestéllaren handlar upp maleriet direkt,
i stéllet for i en generalentreprenad.

Uppgift 2b:
Skriv ner de nackdelar som finns med att bestallaren sjalv handlar upp
maleriet. (Observera att en fordel ocksé kan vara en nackdel)

Uppgift 2c:
Bestallaren kan overféra avtalen till en huvudentreprenodr som ocksé svarar
for samordningen i en samordnad generalentreprenad.

Tycker ni det &r [JBra [ Déaligt [ spelar ingen roll

Motivera:

LONSAMHET.

Nastan alla méleriforetag har kunskaper, utover sjalva malandet, som
ger bestéllaren sddana mervarden och férdelar som kan leda till 6kad
I6nsamhet for maleriforetaget.

Uppgift:

Skriv ner de mervarden ni tycker bestallaren far vid respektive “kunskap”.
Ge ocksd exempel pd mélade produkter samt uppskatta hur mycket storre
TB (tackningebidrag) en sddan produkt kan ge maleriféretaget.

Plocka géarna fritt blad de axplock som finns listade nedan.

Ett Axplock fordelar for bestéallaren.

Hjalp att skapa profilering genom varumarkes-/logotypdesign
Kunskap i utférande av kulturhistoriska miljéer
Mojlighet att skapa trender

Kunskap hur man foérskénar och skyddar miljéer
Individanpassade hemmiljoer

Bra miljoval

Réatt behandlig for varje material

Paverka slutresultatet

Kompetens om varje objekt, nytt som gammalt
Trygghet i utférande

Tydliga handlingar om ansvar

Bade inspiration och utforande

Hog service

Radgivning

Nar maleriforetaget kan: Lamna garanti

Far bestallaren:

Ge exempel p& en malad produkt med garanti:

Uppskatta hur mycket hogre TB en sddan produkt kan ge ert foretag:

Far bestallaren:

Ge exempel pd en malad produkt med fargsattning:

Uppskatta hur mycket hdgre TB en sddan produkt kan ge ert foretag: &+

Nar maleriforetaget kan: Dekorationsmaleri

Far bestéllaren:

Ge exempel p& en malad produkt med dekorationsmaleri:

Uppskatta hur mycket hogre TB en sddan produkt kan ge ert féretag:

Nar maleriforetaget har: Materialkunskap

Far bestallaren:

Ge exempel p& en malad produkt dar materialkunskap &r viktig:

Uppskatta hur mycket hogre TB en sddan produkt kan ge ert foretag:

Nar maleriforetaget kan: Maleriets historia

Far bestallaren:

Ge exempel p& en malad produkt med historia :

Uppskatta hur mycket hdgre TB en sddan produkt kan ge ert foretag:

mycket dstadkommas.

Uppgift:
Ge exempel pa sddana initiativ/aktiviteter och vad de kan innebéara
(tank garna i nya banor):

8. ARGUMENT OCH FORDELAR

En tidig kontakt mellan maleriféretag och bestéllare leder till en rad

fordelar for bada parter, oavsett hur entreprenaden sedan handlas upp.

Har ar en lista p& ndgra bra argument som ett méleriféretag kan
anvanda i kontakten med en bestallare.

Uppgift:
Plocka ut de fem argument ni tycker bast om.

— Béttre anbudsunderlag.
En malare har ordentliga kunskaper om fysikaliska egenskaper hos
farger och andra ytmaterial och vet vilka torktider som kravs for
fullgoda resultat. Darfér kan en malare medverka till att ta fram
underlag anpassat for bra maleri.

— Paverkan pd underlaget som skall mélas.
En malare forstar i vilken kondition ett underlag skall vara for att ge
bra resultat.

—— Specialkompetens kan utnyttjas.
Maleriforetag har vardefull kompetens som gor att andra férdelar &n
bara lagsta pris i kronor och éren paverkar projektets ekonomi.

— Battre kvalitet.
En malare som kommer in tidigt i processen kan utnyttja sin kunskap
och erfarenhet och foresla forandringar som ger battre kvalitet.

__ Mer professionella féretag.
| delade entreprenader utvecklas maleriféretagen och ger pa sikt mer
kompetenta maleriforetag.

—— Battre tidhallning.
Som underentreprendr kommer malaren ofta in fér sent och kan inte
anpassa tidsplanerna efter materialens olika egenskaper.

— Funktionsansvar.
En malare kan foresla och garantera projekt med funktionsansvar.

—— Trevligare arbetsplats.
Eventuell samordning genom generalentreprendr utsedd av jamlika
parter ger trevligare arbetsklimat.
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ROSTER FRAN
BYGGENTREPRENOREN

En vag till okad I6nsamhet ar direktkontakt med bestallaren. Men manga
byggentreprendrer kommer nog att motarbeta era forsok att fa en sddan
kontakt, framfor allt om ni ocksa vill att bestéllaren sjalv skall handla upp
malerientreprenaden.

Byggaren forlorar ju mojligheten att tjana pengar p& upphandlingen.

Har ar nagra invandningar ni kan stota pa fran en byggentreprenor.
1. Ni klarar inte tidplanen utan var “piska”.
2. Vi forsvarar inte er om ni blir stérda av andra hantverkare.

3. Vems uppfattning galler om underlaget som skall malas inte
godkanns?

Uppgift:
Skriv ner minst ett svar pa varje fraga/invandning. Diskutera och
motivera.

OPERATION TANGO - Din argumentation for 0kad lonsamhet

Peter Werholt, Anders Axelsson,
Apoteket AB Conaxa AB

Peter Werholt ar projektledare hos Apoteket AB
och ansvarar for upphandling av maleri- och
byggarbeten i sbdra Sverige. Peter har en
gedigen bakgrund inom byggbranschen, bland
annat fr&n BPA och Grenner Byggkonsult.

Conaxa erbjuder sig att pd konsultbas starka
foretag inom byggsektorn. Verktygen ar
personligt engagemang, gedigen kunskap,
breda erfarenheter och ett stort néatverk i
branschen. Anders sjélv har 15 r hos ABV och
ca 10 &r som deldgare i BPG Byggprojekt-
gruppen AB i bagaget.

SAMTAL OM MALERI OCH ENTREPRENADFORMER

Har ar ndgra uttalanden av Peter Werholt och Anders Axelsson, hamtade fran ett samtal om maleri och entreprenadformer.

”-Malning, putsade fasader och plat &r tre saker som
e : foreskrivande led inte kan. Kompetensen sitter hos

/ hantverkaren!”

Uppgift:
En sddan “’kunskapslucka” innebar bade for- och
nackdelar. Beskriv nagra fordelar for maleriforetagen.

”-| vissa fall racker det inte ens med att man far vélja
maéleriforetag, utan man vill till och med férsékra sig om
en individuell malare som man har goda erfarenheter av
sedan tidigare.”

Uppgift: \
Ge exempel p& hur detta kan anvandas aktivt av ett ‘\
maéleriforetag. \
\ / ".\.m g
e

”-Engagemang &r lika med Kvalitet! Den entreprendr
som kommer nara bestallaren far ett storre engage-
mang och levererar darfor béattre kvalitet.

-Tips till bestéllaren: Ge alla inblandade entreprendrer
visionerna med byggnaden. Vad den skall anvéndas till
och malet med den. D& 6kar engagemanget och

kvaliteten.”
{ Uppgift:
7 Gradera i vilken omfattning ni tycker att engagemang
// och kvalitet hanger ihop? 0% - 100%.
- 0% 100%
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ROSTER FRAN
BESTALLAREN

En bestallare som vill ta del av ett maleriforetags unika kunskaper och
dessutom bestalla malerientrepenaden direkt kan k&nna sig lite oséker.

Har ar nagra fragor som kan komma fran en bestéllare som inte &r van
vid att ha direktkontakt med maleriforetaget.

1. Ar detta verkligen ratt vag for att f& battre totalekonomi? Jag far ju
storre arbete vid upphandlingen.

2. Faller inte battring efter andra hantverkare mellan borden?
3. Ar ni kompetenta att ta entreprenader med funktionsansvar?

Uppgift:
Skriv ner minst ett svar pa varje fraga.




